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Ein Jahr ACA GmbH

Sechs Importeure und 1000 Fendt-Traktoren

Seit 1. Juli 2007 bundeln sechs regionale Fendt-importeure

ihre Vertriebs- und Service-Kompetenz in der gemeinsamen
Vertriebsgesellschaft ACA mit Sitz in Wieselburg.

or einem Jahr haben sich

Ing. Georg Roher aus
Wieselburg (Niederdsterreich
West), Harald Janu aus Geras-
dorf bei Wien (Wien und Nie-
derosterreich), Markus Bier-
bauer aus Markt Hartmanns-
dorf (Steiermark, Burgenland),
Elmar Stumpf aus Grafenstein
(Kérnten), Mario Perchtold aus
Judenburg (Steiermark) und
Ing. Peter Huber aus Kundl
(Tirol) zur ACA GmbH mit Sitz
in Wieselburg zusammenge-
schlossen. Geschéftsfihrer der
neuen ACA GmbH sind Georg
Roher und Harald Janu. Damit
sind fur Osterreich drei groe
Partner fir den professionellen
Fendt-Vertrieb verantwortlich:
Neben der ACA die LK Tech
GmbH in Linz und die BayWa
Lamag in Frastanz/Vorarlberg.
Wegbegleiter der ACA durchs
erste Jahr war Hermann Mer-
schroth, Fendt-Vice President
und Sprecher der Geschafts-
fuhrung, der gemeinsam mit
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dem Fendt-Werksbeauftragten
Erwin Hiegesberger und den
beiden ACA-Geschéftsflihrern
Harald Janu und Georg Roher
tuber das Jahr Eins nach der
Griindung berichtete.

AGRARTECHNIKOsterreich:

(fimis am . lahrt
vor emnem Janry

irde die ACA
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ObH Ins Lebe
kam das?
Hermann Merschroth: Durch
Veranderungen in der &sterrei-
chischen Handelsstruktur sind
in den letzten beiden Jahren Po-
tenziale freigeworden, die wir fur
die Marke Fendt nutzen wollten.
Den ersten erfolgreichen Auftritt
hatte die ACA auf ihrem Feldtag
am 22. Juli 2007 in Melk. Wir
waren (berrascht, wie groB der
Ansturm und das Interesse wa-
ren. Der ACA/Fendt-Feldtag
wird mit Sicherheit zu einer
standigen Einrichtung werden.
Die nachste Veranstaltung pla-
nen wir am 26. Juli 2009 - wie-
der in Melk.

~arifen Wie
geruien. Wie

AGRARTECHNIKOsterreich:

Sechs Handler unter einem

geglaubt
Harald Janu: Georg Roher,
Markus Bierbauer und ich sa-
Ben bereits vor funf Jahren in
Graz zusammen und haben
dieses Projekt entwickelt. Nur
war damals die Zeit noch nicht
reif daflir. Da hatten teilweise
noch unsere Vater die Be-
triebsverantwortung - und de-
nen waren unsere Intentionen
gar nicht recht. Jetzt, wo in fast
allen Betrieben der Genera-
tionswechsel vollzogen ist, hat
es geklappt.

AGRARTECHNIKOsterreich:

Mara
1araid

Die sechs ACA-Gesellschafter
mit Beirat Hermann Merschroth
(von links nach rechts) Ing. Georg
Roher, Hermann Merschroth,
Harald Janu, Mario Perchtold,
Markus Bierbauer, Ing. Peter
Huber und Elmar Stumpf.

Hermann Merschroth: Im Hau-
se Fendt fand man das ange-
dachte Projekt so interessant,
dass ich den Herren natdrlich
von Anfang an meine Unter-
stltzung angeboten und heute
die Beiratsfunktion inne habe.
Auf die Reihe gebracht haben
sie es jedoch allein. Der &ster-
reichische Markt ist mir ein
ernsthaftes Anliegen und ich
denke, dass wir hier den Durch-
bruch nun endgliltig geschafft
haben. Dem muss natirlich hin-
zugefugt werden, dass wir mit
der LK-Tech bereits einen sehr
erfolgreichen Vertriebspartner
haben, der jahrlich 250 bis 300
Maschinen verkauft. Fur Fendt
ist es ein Vorteil, mit groBen Part-
nem zusammenzuarbeiten. Und
letztlich ist es auch fur den
Partner viel vorteilhafter, wenn
er als Teil eines Unternehmens
fungieren kann, das sich dann
auch in der GroBenordnung von
450 bis 500 Maschinen im Ein-
kauf bewegt und daftir die Ser-
viceverantwortung hat.

AGRARTECHNIKOsterreich:
Georg Roher: Das ist absolut
kein Geheimnis. Wir definieren
unsere Ziele gemeinsam - und
setzen sie dann gemeinsam
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um. Innerhalb der Gruppe (iber-
nimmt jeder bestimmte Aufga-
ben, ist beispielsweise fiir einen
Arbeitskreis, wie Verkauf, Tech-
nik, Ersatzteile, Verrechnung
oder Korrespondenz verantwort-
lich. Wir treffen uns in regelma-
Bigen Abstanden, um die wich-
tigsten Dinge zu besprechen.
Dann wird abgestimmt - und es
gab bisher keine einzige Ab-
stimmung, wo wir uns nicht alle
einig waren.

Harald Janu: Es gibt in jedem
unserer Einzelunternehmen eine
starkere und eine schwachere
Seite — und wir profitieren ge-
genseitig von den Starken der
anderen. AuBerdem stimmt auch
die menschliche Komponente.
Dazu kommt, dass das Umfeld
momentan gute Voraussetzun-
gen hierflr bietet. In Zeiten wach-
sender Mérkte geht's jedem gut,
aber wenn Krisenmanagement
angesagt ist, muss sich der Zu-
sammenhalt beweisen. Ich bin
mir allerdings sicher, dass es dann
auch der Fall sein wird.
AGRARTECHNIKOsterreich:
Neben der ACA erfolgt der
Fendt-Vertrieb noch lber die
LK Tech in Linz und die BayWa
Lamag in Vorarlberg. Ist es an-
gedacht, alle Betriebe einmal
unter einem osterreichischen
Dach zusammenzufihren?
Hermann Merschroth: Wir wer-
den keine eigene Vertriebs- oder
Importgemeinschaft unter dem
Namen Fendt hier in Osterreich
grinden. Diese Zeiten sind ab-
geschlossen. Wir sind der Uber-
zeugung, dass wir mit der LK
Tech, mit den sechs ACA-Im-
porteuren und ihren dreiBig Part-
nerbetrieben, sowie der BayWa
Lamag starke Partner haben.
Daist in keinster Weise Eigen-
initiative unsererseits gefordert.
AGRARTECHNIKOsterreich:

Gibt es dhnliche

Konstruktionen

auch in and 1 Landemn?

Hermann Merschroth: Ja, in
Deutschland. Da verkauft Fendt
Uber 5 000 Traktoren Uber ins-
gesamt sechs Hauptgenossen-
schaften und vier groBe Hand-
ler. In Holland haben wir zwei
Importeure: einen im Norden
und einen im Slden. Aber die
groBen Strukturen hat Fendt in
fast jedem europaischen Land -
und die Verantwortung hat
dann der jeweilige Landesver-
antwortliche.

AGRARTECHNIKOsterreich:
Fendt ist sowoh! mit Traktoren
als auch mit der Erntetechnik

Freuten sich iiber ein Jahr ACA (v.l.n.r.): Erwin Hiegesberger (Fendt-

Bereich Traktoren und Ernte-
technik ist vertraglich festge-
legt. Aber AGCO hat ja auch
noch Traktorenmarken wie Mas-
sey Ferguson oder Valtra im
Programm. Die mit zu verkau-
fen wirde keinen Sinn machen.
Ansonsten steht es uns véllig
frei, das Landmaschinenpro-
gramm auszuwahlen, das fir
uns passt.

AGRARTECHNIKOsterreich:
Der Marktanteil der Fendt-Trak-

Osterreich ist in den
1 Jahren kontinuierlich ge-
und liegt derzeit laut
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Werksbeauftragter fiir Osterreich), die beiden Geschaftsfiihrer Georg
Roher und Harald Janu sowie Hermann Merschroth (Fendt Vicepresi-
dent und Sprecher der Geschaftsfithrung).

bei allen ACA-Héandlern vertre
ten, Challenger nur bei der Firma
Janu. Wie kommt das?
Harald Janu: Das hat einfach
geographische Griinde. Im Grin-
land wird keiner mit einer 500
PS Raupe fahren. Emtetechnik
wird in flinf der sechs ACA-
Center verkauft. Die Ausnahme
ist die Firma Perchtold, die in
der Steiermark kein Potenzial
fur die Erntetechnik sieht.
AGRARTECHNIKOsterreich:
Wie weit sind die ACA-Handler
an die Fenadt-Mutter, den AG-
CO-Konzern, gebunden?
Georg Roher: Der exklusive
Verkauf der Marke Fendt im

Zulassungsstatistik fir das ers-
te Halbjahr bei rund zehn Pro-

zent, also dem funften Platz

kénnen wir von Fendt in
5
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Nummer Eins?

Hermann Merschroth: Wenn
der dsterreichische Markt eines
Tages die Nummer Eins flr
Fendt hergeben solite, dann
werden wir sie nicht grund-
satzlich ablehnen. Mittelfristig
wollen wir aber auf 1 000 Ma-
schinen in Osterreich kommen.
Das ist unser erklartes und mit
den Importeuren abgestimmtes
Ziel. Die Chance wachst von
Jahr zu Jahr aufgrund unserer

Werkfotos

nachweisbaren Verbesserung
in punkto Marktanteilen und
Stuckzahlen.

Wir wissen aber auch, dass wir
fur den osterreichischen Markt
noch nicht ganz die optimale
Angebotspalette haben. Fendt
hat bekannterweise die High-
lights im Segment tiber 100 PS.
Aber was unsere Freunde in
Osterreich brauchen, ist auch
ein breites Sortiment Traktoren
unter 100 PS, weil sich da nach
wie vor mehr als die Halfte des
Marktes abspielt. Das heiBt
auch: Wenn wir diese Lucke
geschlossen haben - und Sie
konnen davon ausgehen, dass
wir das tun werden — werden
wir relativ schnell an diese vor-
her erwahnten 1 000 Stlick her-
ankommen. Das wirde dann
einem ungefahren Marktanteil
von 13 oder 14 Prozent ent-
sprechen.

Erwin Hiegesberger: Wir sind
beispielsweise in Segment Uber
115 PS Marktfiuhrer. Das muss
man sich mal vorstellen: Die gro-
Ben Betriebe fahren zu einem
Viertel schon mit Fendt-Produk-
ten. Das zeigt, dass die Akzep-
tanz der Marke in Osterreich
eindeutig gegeben ist und eben
nicht mehr das lokale Fabrikat,
das in diesem Segment auch
eine Angebotspalette hat.
AGRARTECHNIKOsterreich:
Warum sehen Sie fur Fendt in
Linie Potenzial bel den
der osterreichischen
JLokalmarke“?“

Hermann Merschroth: Aus un-
serer Sicht hat die Marke einfach
nicht mehr die Position, die sie
friiher hatte. Ich Uberlasse das
den Lesern, zu beurteilen, wa-
rum das so ist. Fakt ist, dass der
osterreichische Landwirt, der vor
zehn Jahren noch zu 33 Prozent
diese Marke kaufte, das heute
nur noch zu 16 bis 17 Prozent
tut. Und dass diese Kunden ei-
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ne neue Marke suchen, versteht
sich von selbst, die haben ja ih-
ren Betrieb nicht aufgegeben,
also orientieren sie sich neu.
In der Zeit der Veranderung der
Positionierung dieser Marke
konnten wir unseren Anteil ver-
doppeln. Also muss es hier eine
Kundenwanderung zu Gunsten
von Fendt gegeben haben.
AGRARTECHNIKOsterreich:
Wann kénnen wir mit den neu-
en Traktoren im Segment unter
100 PS rechnen?

Hermann Merschroth: Ich kann
heute noch keinen Termin nen-
nen. Aber in den nachsten zwei,
drei Jahren kénnte es da schon
etwas Uber eine komplette Ran-
ge von 60 bis 110 PS zu be-
richten geben. Das Leistungs-
segment wird dann wesentlich
besser abgedeckt sein als heu-
te. In den letzten Jahren haben
wir vor allem die oberen Leis-
tungssegmente gepflegt und
zur absoluten Spitze getrieben,
wie der Markt uns ja beweist.
Im Segment Gber 200 PS hat-
ten wir Gibrigens in Europa tber
40 Prozent Marktanteil. Wir
haben allein im letzten Jahr 21
neue Modelle eingefiihrt. Das

B VERTRIEB-AKTUELL

ist ein Riesenentwicklungspro-
gramm und hat unsere Kapa-
zitaten voll ausgeschopft. Aber
das Bild haben wir gedndert, im
Fokus stehen jetzt die Trakto-
ren im Segment unter 100 PS,
die uns allen noch viel Freude
machen werden.

Aber da brauchen wir eben
noch etwas Zeit dazu, um letzt-
lich den Kunden die nétige Rei-
fe zu bieten, die er von Fendt-
Produkten erwartet.
AGRARTECHNIKOsterreich:
In Ostrava/Tschechien wurde
anlasslich einer Pressekonfe-
renz karzlich der Einsatz der
Fendt-Vario-Traktoren.auf einer
Autobahn-Baustelle gezeigt. Wie
wichtig ist dieses Segment fir
Fendt?

Hermann Merschroth: Das
nicht-agrarische Segment, wie
wir es nennen, gewinnt fir uns
immer mehr an Bedeutung. Al-
lein auf der Autobahn-Baustelle
in Ostrava sind dreiBig Fendt-
Schlepper eingesetzt. Gerade
Bauunternehmen schatzen die
Vario-Technik, die in Verbindung
mit einer wesentlich gesteiger-
ten Leistung heute viele Arbei-
ten zielflihrender erledigt. Sie

fahren heute mit diesen Trakto-
ren von 20 Meter pro Stunde bis
60 Kilometer je Stunde. Das kann
keine andere Baumaschine -
schon gar nicht mit dem Wir-

kungsgrad und der Kraft.
AGRARTECHNIKOsterreich:
Werden die nicht-agrarischen

Bereiche auch von den ange-
stammten Handlern betreut,
oder mischt sich Fendt hier ins
Tagesgeschéft ein?

Hermann Merschroth: Die Bau-
unternehmen kaufen ihre Ma-
schinen genauso bei uns im
Handel wie die Landwirte auch.
Sie wollen und erwarten natr-
lich auch die Serviceleistung vor
Ort. Die konnen wir selbst ja
nicht erbringen.

Harald Janu: Die groBeren Kun-
den schétzen es, wenn vor Ort
schon ein Fendt Vertriebspartner
vorhanden ist. Die groBen Ma-
schinen, die wir bisher verkau-
fen konnten, die gingen vor al-
lem an Bauunternehmen. Hier
hat die Marke Fendt mittlerweile
einen Markenanteil von etwa 60
Prozent.
AGRARTECHNIKOsterreich:
Sie feiern den ersten ACA-Ge-
burtstag. Was winschen Sie

Huber; Janu, Bierauer.

P

ren im Jahi

l-iermaﬁ-n Merschroth: Grund-

satzlich sind es die 1 000 ver-
kauften Maschinen, die wir spa-
testens 2010 erreicht haben soll-
ten. Mittel- und langfristig wiin-
schen wir uns in erster Linie faire
Einkommen flir unsere Kunden,
die Bauern. Daflr kampfen wir
auch, ganz gleich ob das die
Griinlandbauern in Osterreich,
Milchbauem in Deutschland oder
Ackerbauern in der Bretagne
sind. Denn die Landwirtschaft
hat bewiesen, dass sie durchaus
bereit ist, immer wieder zu in-
vestieren, so fem vemniinftige Ein-
kommen vorhanden sind.
Georg Roher: Wir wollen mit der
ACA ohne wenn und aber ein
verlasslicher Partner fiir unsere
Kunden, unsere Partnerbetriebe
und klarerweise fur unseren Her-
steller sein. Und wir wollen zu den
drei gréBten landwirtschaftlichen
Untemehmen Osterreichs zahlen.
Hermann Merschroth: Da seid
ihr ja auf einem guten Weg!
AGRARTECHNIKOsterreich:
Meine Herren das

Gespréch

aanke fur
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